
   PROGRAMM
MasterClass MasterClass MasterClass MasterClass MasterClass MasterClass

12.00 Uhr Eintreffen der Teilnehmer im Hotel  
und Begrüßungs-Snack

13.00 Uhr Begrüßung und interaktiver Impulsvortrag
„Wie die besten Jungmakler heute professionell ihr 
Geschäft skalieren“ (Ritter)

15.00 Uhr Kaffeepause

15.30 Uhr 3 rotierende Workshops
Raum 1:  „Wie es dir gelingt, deine Zielgruppe  
                     noch effektiver zu erschließen“ (Ritter)

Raum 2:  „Wie du mit Top-Standards den Wert  
                     deines Unternehmens steigerst“ (Reeg)

Raum 3:  „Welche Mitarbeiter(innen) oder Partner 
                    (innen) heute deinen Erfolg forcieren“ (Zepf)

15.30 Uhr / 16:05 Uhr / 16:40 Uhr

17.30 Uhr Aktiver Tagesabschluss 
Stadtrundgang / Joggingrunde / Networking

19.00 Uhr Abendveranstaltung

07.30 Uhr Aktiver Tagesauftakt 
Joggingrunde / Yoga/Pilates / entspannter Start

09.30 Uhr 3 rotierende Workshops
Raum 1:  „Mit welchen einfachen Ritualen dir Social  
                    Media wirklich Ertrag bringt“ (Ritter)

Raum 2:  „Wie der Service deines Maklerbetriebs  
                     Kundensog auslösen kann“ (Richthammer)

Raum 3:  „Wie du online deine Zielgruppe  
                     magnetisch anziehst“ (Buczinski)

09.30 Uhr / 10:05 Uhr / 10:40 Uhr

11.15 Uhr Kaffeepause

12.00 Uhr Zusammenfassung der Inhalte und  
gemeinsamer Abschluss
plus Übergabe der Zertifikate

13.00 Uhr Lunch

14.00 Uhr Ende der Veranstaltung

DI. 23.05.2023

MI. 24.05.2023




